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一 简介

掌大千同城社区平台，为共治均享透明化商业模式下
第一个实践实体。致力于优化同城区域化消费服务的

网络平台，为同城区域化消费服务提供网络支持
和技术方案，努力打造更加诚信合谐的商业氛围。

1.1概述

共 同 管 理    均 享 收 益



1.2 创新（        5-5-2-8） 
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1.3 利润

平台收费源

1 商户入驻费用 ：

首次入驻：8元/1年 88元/2年  888元/3年

入驻续费：1元/1月  3元/3月  5元/6月  8

元/1年  88元/2年  888元/3年

2 会员/商户提现费用：

提现额的3%

3 广告位费用

首页顶部首幅

首页顶部次幅

其它页面

4 其它收入

一 简介



1.4 成本

管理成本

1.服务器（目前由赞助提供）后期升级费用

2.软件（目前由赞助提供）后期迭代升级费用

3.办公场所

4.人员工资

5.其它支出

一 简介



1.5 分配

一、  商户当月入驻费用总额

1.  其中80%按入驻额比例返奖给前第12月的 入驻 

商户。如商户A在2020年7月份入驻平台，入驻费用为8

元。2020年7月商户入驻总费用为800元，则商户A的返

奖比例为1%。若2021年7月份的入驻费用总额为8000元，

则商户A可获得的返奖金额为8000*0.8*0.01=64元。

2.  其中20%做为共享交易维权基金，做为平台消费交易

中的维权费用，保障每一笔交易的合法、公平与合理。

3.  没有参与返奖的入驻费用全额通过积分礼品或积分兑

余额的方式返馈给会员。

三、会员/商户提现费率收益

广告位全部收益将通过积分换礼或积分兑余额的方式返

馈给会员。

二、广告位收益分配

此部分收益将作为管理费用的支出，剩余部分通过积分

换礼或积分兑余额的方式返馈给会员。

一 简介



1.6 功能

• 同城信息搜索

• 同城信息发布

• 积分余额兑换

• 积分兑换礼品

• 积分消费抵现

• 会员组团采购

• 挑客推荐谢金

• 信息刷新置顶

• 信息收藏留查

• 商品商家搜索

• 商品商家收藏

• 商品编辑发布

• 商品团购秒杀

• 商品首单优惠

• 店铺优惠买单

• 自提送货快递

• 取货当面核销

• 代金优惠折扣

• 买单满额优惠

• 红包打赏提现

• 挑客谢金提现

• 商家货款提现

• 商家服务评论

• 同城信息评论

• 平台服务评论

• 消费共享维权

• 即时在线沟通

• 一键拨打电话

• 一键地图导航

• 位置实时定位

• 商家独立后台

• 手机实时管理

• 功能持续开发

一 简介



1.7 版块
前台

后台

信息搜索

商品搜索

商户搜索

附近商铺

评论交流

信息发布

积分兑换

分红抽奖

信息编辑

订单操作

咨询管理

收藏管理

个人中心

挑客中心

店铺管理

资金管理

关注公众号:

001m
即时在线沟通 审核、订单、挑

客等信息推送

辅助

一 简介



2.1 登录

公众号界面：底部菜单进入

好友分享： 分享链接进入

我的界面：点击头像下方编辑图标 进入

编辑更改： 头像、昵称、地址等

2.2 资料编辑

二 用户操作



2.3 信息发布

当前频道： 

点击右下方           按钮，编辑发布信息。

页面底部： 

        点击中间            按钮，选择信息发布按钮。

2.4/5/6  搜索信息、商品、商家

首页顶部： 

频道顶部：

附近商家：

拼团、秒杀、首单优惠、优惠买单等页面：

  

二 用户操作



二 用户操作

2.7 购物流程

2.8 挑客申请

点击好友发送的商品链接，进入社区平台。

点击我的按钮，进入用户中心。

点击成为挑客进入申请界面。

阅读挑客协议，完善资料，点击申请。

返回用户中心，即可点击进入挑客中心。

01

加入购物车
02

提交订单

03
等待商家发货 04

确认收货

05
完成订单



三 商家操作

3.1 入驻申请

入口

1 用户中心          -->商家入驻

2 点击底部中间菜单-->商家入驻

3 点击底部中间菜单-->发布信息-->点击下图

申请

1 编辑上传资料（店铺logo、营业执照图片、店铺形象
图片、店铺名称、联系人及电话、行业分类、地址、店
铺标签、选择入驻年限...）

2 提交申请，等待审核。（关注公众号001m,以获得审核
通知、在线客服等功能。）



3.2 店铺管理（电脑端）

开始（手机端设置管理员）

1 用户中心         -->店铺管理

2 点击店员管理

3 点击      ，添加管理人员，同时设置用户名
和8位以上密码，便于在电脑端操作（登录地
址：
https://wqxt.zh1000.com.cn//app/ind
ex.php?i=1&c=entry&do=login&m=yc_y
ouliao）

•   待添加的管理员务必先关注公众号：

4 基础设置

电脑端登录商户中心：

管理员、基础、店铺等

基本内容首先设置好，

可申请使用拼团等功能。

三 商家操作



3.2 店铺管理（电脑端）

营销设置（电脑端）

1 配送设置（略）

2 优惠买单

  代金、折扣、随机减

3 卡券管理

  设置满减或满折

三 商家操作



3.2 店铺管理（电脑端）

商品设置（电脑端）

1 添加分类                      2  添加商品

3 商品编辑

三 商家操作

3.3 店铺管理（商品拼团设置）

进入我的，点击店铺管理

管理界面

分类和商品管理同电脑端相似



电脑端

手机端

三 商家操作

3.3 店铺管理（商品拼团设置）



3.3 店铺管理（秒杀设置）

电脑端

手机端

三 商家操作



3.4  店 铺 管 理 （分 销 设 置 ）

电脑端

手机端

三 商家操作



3.5 订单管理

电脑端

手机端

三 商家操作



3.6 结算提现
电脑端

手机端

三 商家操作



3.7 店铺管理（核销设置）

设置核销人员（电脑端）

设置核销人员（手机端）

三 商家操作



三 商家操作
3.7 店铺管理（核销设置）

设置核销商品（电脑端）

设置核销商品（手机端）



3.7 核销操作（只能手机端操作）

查看订单核销码或核销二维码
1

2

3

三 商家操作



三 商家操作
3.7 核销操作（只能手机端操作）

核销员核销

1.

2.

3 .核销码或扫码任选



4.1 挑客说明

1、平台本着以自愿、平等、公平、诚信、合法为原则，为  
个人及商家提高更便捷、更舒心的生活及工作场景，推出
同城挑客功能。

2、同城挑客功能旨在为需求者找到最合适的产品（服务），
为产品（服务）找到最需要的人，提高产品（服务）的流
通效益。

3、同城挑客自愿申请，当您是点击好友分享的平台页面并
同意使用平台时，您申请为同城挑客将成为好友的挑客团
员。

4、同城挑客的谢金由商（厂）家自由设定，商品的各项服
务由商（厂）家统一提供。

5、同城挑客谢金、订单、团员、提现等可在挑客中心查看
和操作。

4.2 挑客申请

同城挑客的申请为两种方式

1、通过点击好友分享的特定链接进入平台，将自动绑

定成为好友的挑客团队。申请成为挑客时，申请界面会

自动填写邀请人。

2、 通过公众号或普通链接进入平台，申请成为挑客时，

须填写挑客邀请人或挑客的邀请码。

注：申请资料填写完整提交后，平台会自动审核。

四 挑客



4.3 申请流程

    点击底部菜单“我的”，点击“挑客中心”进入挑客中
心界面。

    在界面中可查看自己的邀请码、申请日期、谢金明细、
挑客订单、团队成员等信息，也可在此界面中申请谢金提
现。

    本界面还提供了挑客二维码，供好友直接扫描，申请成
为同城挑客，加入自己的团队。

4.4 挑客分享

    为方便通过分享，发展自己的挑客团队，可以通过以
下四种方式操作。

1、分享平台首页。

2、分享任意商品页。

3、分享自己的邀请二维码。

4、分享自己的邀请码。

四 挑客

4.3 挑客中心



立即扫码体验
或

搜索公众号：


